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Charter nautico
una carta da giocare
per garantire sviluppo

) & un comparto un
po’ in ombra nel
mondo della nauti-

ca da diporto, ma dai numeri
significativi. Che avrebbe am-
pimargini dicrescita. Non fos-
se ostacolato da una normati-
va astrusa e da un abusivismo
diffuso. Si tratta delle agenzie
di charter nautico, societa che
dannoinlocazione—nonano-
leggio — le proprie barche o
quelle non utilizzate a tempo
pieno dai proprietari. AllaMa-
rina di Scarlino ne operano
tre, che complessivamente ge-
stiscono oltre 40 postibarca.

«Quest’anno - spiega Dario
Zana, titolare del 43° Parallelo,
che prendeilnome dal paralle-
lo che attraversa la Maremma
—lastagione & partita con circa
un mese di ritardo ma e anda-
ta molto bene. 1l charterismo
nautico e molto sviluppatonei
portivicino alle isole, e noi ab-
biamo [l'arcipelago toscano
che & una calamita. Quest’an-
no ad agosto il mare era una
bolgia di gommoni, barche a
velae motoscafi; nell’area pro-
tetta della Maddalena hanno
limitato i permessi di accesso
perché avevano tropperichie-
ste.Noisiamo moltosoddisfat-
ti delle presenze, nonostante
in Toscana gli ormeggi siano
molto cari».

43°Parallelo da inlocazione
barche da 10 a 16 metriin gra-
do di ospitare fino a 12 perso-
ne, equipaggio compreso. Di-
versamente dall’opinione dif-
fusa, i prezzi sono accessibili:
aluglio una settimanacostain-
torno ai 650 euro a persona.
«attivita delle agenzie char-
ter avrebbe ottime prospettive
dicrescita, se non fosse regola-
tadaunalegislazione chelape-
nalizza fortemente. Ad esem-
pio, siamo costretti ad affitta-
re le barche solo a chi ha una
patente nautica, perché difat-

to non possiamo noleggiarle
conun equipaggio a turisti. Di-
pende daunanormativaassur-
da che equipara la nautica da
diporto alla marina mercanti-

le, richiedendo skipper coi tito-
li per essere imbarcati e con-
durre unanave. Con costiinso-
stenibili che ci mettono fuori
mercato. A questo si aggiunge
un abusivismo dilagante, con
molti privati che svolgono
un’attivita d'impresa forzan-
do la normativa sul “noleggio
occasionale”».

A Monte Argentario hanno
trovato la formula per valoriz-
zarelanautica dadiporto cala-
mitando nelle darsene di Por-
to Santo Stefano e Porto Erco-
le grandi yacht privati e char-
ter (da 50 metriin su) e piccole
navi da crociera (da 150 a 500
passeggeri) . LofalaPortArgen-
tario, societa pubblica parteci-
patada 14 entifra Comuni, Au-
toritaportuale della Toscana e
Cameradicommerciodi Gros-
seto.

«Lasocieta—spiega Fabrizio
Palombo — non vende un pro-
dotto turistico, ma promuove
la destinazione nautica Mon-
te Argentario e il territorio cir-
costante. Ilmercato delloyach-
tinge del cruising e allaricerca
di piccole destinazioni fuori
dallerotte che colleganoigran-
di porti, ma che sono in grado
di offrire attrazioni sia lungo
costache aterra. PortArgenta-
rio promuoveil territorio nelle
sue diverse articolazioni: servi-
zinautici, commercio, ristora-
zione e tour operator. Que-
st’anno chiuderemo la stagio-
ne con 150 scali e diverse mi-
gliaia di turisti sbarcati a terra
dayachtfino a 80 metri e picco-
le navi da crociera fino a 100
metri, grazie a infrastrutture
portualiadeguate». [

Massimiliano Frascino
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Porto Santo Stefano nelcomune
diMonte Argentario: qui, comea
PortoErcole, é stata trovata la for-
mula pervalorizzare la nautica da
diporto calamitando grandiyacht
privatie charter(da 50 metriin su)
epiccolenavidacrociera(da 150
a 500 passeggeri).
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Le agenzie
parlano diattivita
inforte crescita
mapenalizzata
dalla normativa
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